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-nfin un antivol qui

Hier, il fallait choisir entre
marketing et securité. Les anti-
vols optigues étaient lourds,
peu esthétiques, 'essayage peu
engageant. Présente au Silmo
pour la premiere fois, la societe
Exagworld sort de ce paradoxe
avec une vraile innovation,
conciliant esthétisme et sécu-
rite : le Duraltag Optique.

Placement

B |l est d’ordinaire bien difficile
de concilier les exigences anti-
vol avec le marketing efficace.
Essayer une monture dotée d’'un
systeme de seécurité est aussi
desagreable au contact que gro-
tesque quant a la perception que
peut avoir de lui le client qui se
regarde dans le mirair.

L'optique se présente comme
un secteur relativement bien
equipé, méme si 50 % de son
parc magasin ne posséde pas
de systeme antivol. Mais la car-

tographie de la délinquance offre
une tres forte disparite.

Le marché de la sécurité utilise

Ne NUIt pas

trois types de solution : la ra-
diofréquence, ['acoustomagne-
tisme et [|'électromagnétisme.
Jusqu’a présent la seule solution
appliquée eétait I'acoustomagneti-
que : un portique situé en sortie
de magasin qui sonne au passa-
ge de l'antivol. Dissuasif, car le
dispositif est visible. Ceci dit, s

le delinquant court plus vite que
VOous ...

Créé en 2005, le groupe fran-
cais Exaqworld (basé a Nogent-
sur-Marne, 94) concoit, fabrique
L commercialise des systemes
€L accessoires antivol innovants.
Aprés un diagnostic personnall-
se, Il préconise celle de ces trois
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technologies qui est la mieux
adaptée a la réalité concrete du
magasin.

« Le magasin d'optique a besoin
d'un systéme antivol qui ne degra-
de pas son esthétique ni celul des
produits. C'est ainsi que Nous pro-
nosons des portiques de sécurite
invisibles (intégrés aux montants
des portes) », expliqgue Cyril Du-
mont, Directeur Marketing.

« Les systemes existants nécessr-
taient un temps de pose conside-
rable et ces systéemes pouvaient
s oter plutot facllement », consta-
te de son coté Sébastien Samak,
opticien a La Ville-du-Bois (91).
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Découplage

C'est pourquoi ce dernier
a accueilli avec une grande
satisfaction l'arrivée sur le

marché de la solution Duraltag
Optique ce systeme antivol
(compatible avec l'ensemble
des portiques deja existants et
adaptable sur tous les types
de branches) est doté dun
détacheur  manuel  brevete
permettant une poSe et une
dépose ultra-rapide. Désormais
'opticien qui accompagne son
client libére le produit en un
tour de main. Le consommateur
peut alors admirer le prodult

sur son visage sans gene et
sans le désastreux effet « tue la

vente ».

Et ce n'est pas tout : le dispositif
integre l'étiquette prix ainsi que
le code barre de maniere orien-
table, donc tout de suite lisible en
situation de présentation. Ce qui
permet également, au moment
de l'inventaire, de passer la dou-
chette sans sortir le produit de
son alveole.

Inviolable, léger, simple et com-
patible avec tous les environne-
ments, le Duraltag Optique redéfi-
nit @ n'en pas douter le cahier des
charges en matiere de securite. ®
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